
Il mercato dell’export è 
in continua evoluzione. 

Le dinamiche dei mercati 
internazionali stanno cambiando velocemente, con nuove
regole del gioco che richiedono un costante aggiornamento. 

Per restare competitivi e non farsi trovare impreparati, 
è indispensabile una formazione continua che permetta di
decifrare questi cambiamenti e di anticipare le mosse
vincenti per il tuo business.

In poche parole: Oggi avere una strategia basata su dati
concreti è fondamentale per ogni azienda vinicola che
desidera crescere nei mercati internazionali.

Focus Export
Corso digitale per Export Manager
e Imprenditori del Vino

Scopri il corso!

https://www.winepeople-network.com/prodotto/focus-export-novembre-2024/


ARGOMENTI TRATTATI

Panoramica sui mercati
internazionali del vino nel 2024

Il Corso

24 gennaio Dalle 14.00
alle 18.00

Digital Live
o E-learning

Questo incontro formativo è pensato per prepararti ad
affrontare al meglio i nuovi scenari del mercato
internazionale

Trend futuri e opportunità
emergenti

Il ruolo dell’export manager:
strategie e best practice

Focus sui Paesi importatori più
attrattivi

Costruire un brand forte nei
mercati internazionali



ALTRE INFORMAZIONI

Iscriviti direttamente oppure scrivi per avere maggiori
informazioni a: formazione@winemeridian.com

Docenti: Fabio Piccoli, direttore responsavile di Wine Meridian
Modalità di erogazione del corso: piattaforma Zoom.
Costo del corso: 180 euro + iva

PERCHÈ PARTECIPARE

Conoscenza aggiornata dei mercati internazionali
Costruzione di un brand forte e riconoscibile
Consigli pratici e immediatamente applicabili

ACQUISTA QUI

https://www.winepeople-network.com/prodotto/focus-export-novembre-2024/

